FACTURAR
NO ES GANAR

Y, sin embargo, muchas
empresas viven como si lo fuera




La empresa vende.

La agenda esta
completa.

El equipo trabaja.

Pero el negocio no respira

Algo no cierra...
aunque los numeros den bien



El problemano
siempre es la falta de
ventas

Muchas veces es peor:

& costos que nadie mira en serio
No porgue sean altos,

SINO porgue son invisibles



Cuando los costos no
estan claros,
las decisiones dejan de
ser estratéegicas
y pasan a ser reactivas

Ahi comienza el desgaste en la
toma de decisiones



El costo mas caro de
una empresa
es decidir sin
informacion clara

Ese costo no figura en ninguna
planilla,
Pero se paga todos los dias



Intuicion forzada

Decisiones por
urgencia

“Mas o menos”

ESo no es management,
ES0 es exposicion al riesgo



Ordenar costos
NO es recortar

Es entender:
. qué sostiene al negocio
 que lo drena
e Y qué decisiones cuestan mas
de lo que parece

Primero claridad
Despues eficiencia



No todos los problemas del negocio
se resuelven vendiendo mas.

Algunos se resuelven
decidiendo mejor



Si sentis que tu empresa
trabaja,
pero no termina de rendrr...

probablemente el problema
No sea cuanto facturas,
SINO cOMo estas decidiendo

& ; Te resuena?



